
No. Alumni Universitas LISALISALISALISA LUSIANALUSIANALUSIANALUSIANA No. Alumni Fakultas

a). Tempat / Tgl Lahir: Simpang Empat / 23 April 1989, b). Nama Orang Tua: H.Zulifnan,
S.pd dan Hj.Desmawati c). Fakultas: Ekonomi, d). Jurusan: Manajemen e). No. BP:
1110524029, f). Tanggal Lulus: 20 Januari 2014, g). IPK: 3,27 h). Prediksi Kelulusan:
Sangat Memuaskan, i). Lama Studi: 2 Tahun 6 Bulan, j). Alamat Orang Tua: Jl. Bundo
Kanduang Gang Semangka No. 264 Simpang Empat-Pasaman Barat

PENGARUHPENGARUHPENGARUHPENGARUH PROMOSIPROMOSIPROMOSIPROMOSI PENJUALANPENJUALANPENJUALANPENJUALAN PAKAIANPAKAIANPAKAIANPAKAIANMELALUIMELALUIMELALUIMELALUI
BLACKBERRYBLACKBERRYBLACKBERRYBLACKBERRYMESSENGERMESSENGERMESSENGERMESSENGER PADAPADAPADAPADA NIATNIATNIATNIAT BELIBELIBELIBELI KONSUMENKONSUMENKONSUMENKONSUMEN

(Studi(Studi(Studi(Studi PadaPadaPadaPada PenggunaPenggunaPenggunaPengguna BlackberryBlackberryBlackberryBlackberry didididi KotaKotaKotaKota Padang)Padang)Padang)Padang)

SkripsiSkripsiSkripsiSkripsi S1S1S1S1 oleh:oleh:oleh:oleh: LisaLisaLisaLisa LusianaLusianaLusianaLusiana
Pembimbing:Pembimbing:Pembimbing:Pembimbing: Alfitman,Alfitman,Alfitman,Alfitman, SE,SE,SE,SE, M.ScM.ScM.ScM.Sc

ABSTRAKABSTRAKABSTRAKABSTRAK
Blackberry (smartphone) sebagai salah satu alat komunikasi yang mendukung sarana komunikasi

dimana salah satu fasilitas utama blackberry yaitu grup blackberry messenger yang banyak digunakan untuk
melakukan kegiatan jual beli produk, salah satunya produk pakaian. Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui
pengaruh promosi penjualan pakaian melalui blackberry messenger pada niat beli konsumen di kota Padang.
Populasi dalam penelitian ini adalah seluruh pengguna blackberry yang berniat membeli pakaian melalui grup
online shopping blackberry messenger, dan sampel sebanyak 100 responden dengan menggunakan teknik non
probability sampling meliputi teknik purposive sampling. Metode pengumpulan datanya melalui kuesioner.
Teknik pengolahan data menggunakan Software computer, yaitu SPSS 16.0. Metode analisis data yang
digunakan dalam penelitian ini yaitu uji validitas, uji reliabilitas, analisis regresi linier sederhana, uji t dan uji
model Penelitian R². Dari hasil penelitian yang telah dilakukan, hasilnya yaitu promosi penjualan pakaian
melalui blackberry messenger berpengaruh positif yang signifikan pada niat beli konsumen. Hal ini terlihat
pada uji t yang menyatakan memiliki nilai t hitung > t tabel yaitu 7,882 > 1,984 signifikan 0,000 yang < 0,05.
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